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« 5 à 7 » des 21 et 23 janvier 2008 : Une 
approche pluridimensionnelle du système 

d’information de l’entreprise auditée.
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Nécessaire approche 
plurielle ou systémique 

des tiers (DGI, CAC, 
Experts Comptables, 

Avocats) à l’entreprise.

FISCALITE

INFORMATIQUE

COMPTABILITE

Le conseil ou l’auditeur (CAC) doit aujourd’hui 
appréhender de nombreuses techniques et 
notamment l’informatique pour émettre un avis 
pertinent sur le système d’information de  l’entreprise 
auditée.



3

Règlementation

Règlementation Règlementation

BVCI

Liasse 
fiscale

Documents 
comptables

Liasse 
fiscale

Documents 
comptablesPour une règle du jeu 

unique sous le contrôle 
de la D.G.I.

Un nouveau Conseil

Informatique

MISE EN CONFORMITE 
DU SYSTEME 

D’INFORMATION

FISCALITE

INFORMATIQUE

COMPTABILITE

BOITE 
NOIRE



4

Une nouvelle approche 
nécessaire pour répondre aux 

investigations de la DGI

Les conseils doivent positionner leur 
expertise au cœur du système d’information 
de l’entreprise en prenant en compte les 
règlementations et les contraintes propres 
de :

La comptabilité ;
La fiscalité ;
L’informatique.
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Cette approche plurielle 
demande notamment :
1. Un audit approfondi 

du système 
d’information.

2. La mise en place 
d’un « Esperanto »
pour que les experts 
des trois spécialités
puissent dialoguer, 
se comprendre et 
travailler sur des 
référentiels 
communs, pour 
dénouer les 
problématiques.

3. Une synthèse 
pragmatique pour 
se conformer à la 
règle du jeu définie 
dans le BOI du 24 
janvier 2006.

4. La mise en place de 
documentations 
(des procédures et 
de l’organisation 
comptables -/- des 
applications 
informatiques)
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Une approche différenciée et 
professionnelle de la « règle du 
jeu administrative » :

La règle existe mais il faut savoir battre les 
cartes et les distribuer pour que tous les 
partenaires puissent  faire droit à leurs 
arguments.
On doit faire ses annonces avec clarté grâce 
à la parfaite maîtrise de la règle du jeu.
On doit jouer cartes sur tables dans un climat 
de confiance partagé.
Tout en privilégiant le pragmatisme pour que 
le dialogue s’établisse de bonne foi autour de 
la table de jeu.


